Butiksseelger til handveerkerbutik i Odense

Butiksseelger — szelg til professionelle handvaerkere og fa taette kolleger

Her langer du ikke kun varer over disken eller fylder hylder op. Vi giver dig nemlig det fulde ansvar
for hele butikken, bortset fra personalet. Og sa har vi smidt ideelle madetider og et unikt faellesskab
i indkgbskurven til dig.

“Jeg mader aldrig sure kunder. Langt hen ad vejen ved de selv, hvad de skal have, og ellers finder
vi den rette losning sammen. Og sa far man et lige sé neert forhold til dem, som til sine kolleger,”
siger Stine Hinrichsen, butiksseelger i Aabenraa.

Hele butikken bliver dit ansvar

Du far din gang i vores butik i Odense.

Da din naermeste leder har ansvaret for flere butikker, ser du ham/hende maske kun 3 dage pa 2
uger. Det betyder, at det i det daglige er dig, der er med til, at drive butikken. Her samarbejder du
teet med vores kgrende saelgere, nar | sammen giver kunderne den professionelle radgivning, de
kommer til os for.

Derudover er vores elever og salgstrainees med til at fa hverdagen til at glide.

Du far en hverdag med ejerskab, nar du:

« betjener professionelle handveerkere, der kaber udstyr hos os - vi leerer dig det, du ikke ved,
og der er altid en produktspecialist, der kan hjeelpe

« hjeelper vores kgrende seelgere, nar de kommer for at hente varer eller holder kundemeader i
butikken — de hjeelper selvfglgelig ogsa til i butikken, nar der er travlt

- pakker varer ud, fylder hylder op og laver produktudstillinger

- ringer til faste kunder og inviterer dem ind i butikken

« opleerer butikselever og trainees, der skal ud pa landevejen som saelgere efterfglgende.

Madetider, der skaber balance i din hverdag

Vi har selvfglgelig kun abent, nar kunderne har brug for at handle med os. Derfor har du fri i
weekenderne, og butikken har abent i tidsrummet 06.30-16.00 mandag-torsdag og fredag til kl.
14.00.

Kunde eller kollega? Mest af alt er vi kammerater.

Du leerer hurtigt kunderne godt at kende, for de kommer gerne forbi flere gange om dagen. Og den
rare stemning geelder selvfalgelig ikke kun forholdet til kunderne. For i Wirth har vi en saerlig and,
der kan veere sveer at seette ord pa. Nogen kalder det en familiefglelse, andre et rigtig staerkt
sammenhold, hvor vi passer pa hinanden.

"Her er vejen ikke lang fra kollega til ven. Jeg ses fx tit med mine kolleger privat, hvor vi spiller
fodbold eller padeltennis og far en kop @l sammen,” siger Alexander Hansen, butiksseelger i Kage.
Grib mulighederne for at udvikle dig — vi har masser af dem

Vi er mere end abne overfor, at du vokser ind i andre roller, som fx produktspecialist eller karende
seelger. Har du lyst til endnu mere ansvar og evnerne til det, tilbyder vi ogsa en 1-arig
lederuddannelse, der stgtter op om dit potentiale.

Dit servicegen er dit vigtigste vaerktaj

Vi har bade brug for dig, der har en veerktgjsngrd i maven, og dig, der har lyst til at arbejde med
salg i trygge rammer. Det vigtigste er, at du mgder kunderne med omtanke og opmaerksomhed, sa
de nyder at handle med dig.

Og sa forestiller vi os, at du:

« tidligere har arbejdet som handveerker, indenfor detailhandlen eller i et byggemarked
+ kan have en handveerker- eller grossistuddannelse — men det vigtigste for os er den, du er

sSom person.

Klar til en hverdag med ansvar og skenne kolleger?
Sa send os din ansggning — og hellere i dag end i morgen.

Vi ser frem til at hgre fra dig!
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