Teknisk Key Account Manager — Metal & Maintenance,
Wirth Danmark

Bliv strategisk neglepartner for nogle af Danmarks mest komplekse industrikunder

Vil du sta i spidsen for strategiske kundepartnerskaber, hvor dyb teknisk indsigt | befeestelse,
kommerciel teeft og forretningsudvikling gar hand i hand?

Og har du erfaring med Metalindustrien og komplekse vaerdikeeder?

Sa er det maske dig, vi leder efter som Teknisk Key Account Manager (T-KAM) hos Wiirth

Om jobbet

Som Teknisk Key Account Manager far du det overordnede ansvar for en portefglje af strategisk
vigtige befaestelseskunder inden for Metal & Maintenance-segmentet. Din opgave er klar: at sikre,
at Wiirth er en strategisk, foretrukken og langsigtet samarbejdspartner — bade teknisk og
kommercielt.

Du arbejder teet sammen med kundernes beslutningstagere tidligt i deres projekter og
produktionsplanlaegning og fungerer som det afggrende bindeled mellem kundernes behov og
Wirths samlede veerdikaede.

Stillingen kombinerer strategisk Key Account Management, teknisk radgivning, forhandling og
forretningsudvikling — og kreever bade overblik, gennemslagskraft og relationel styrke.

Dine primeere opgaver:

- Opbygge og udvikle langsigtede, strategiske relationer med naglekunder

.

Sikre Wiirths position som foretrukken befeestelsespartner tidligt i kundens projekter
- Overseette kundens tekniske krav og specifikationer til konkrete og Iansomme Igsninger

- ldentificere og realisere nye forretningsmuligheder hos eksisterende og potentielle kunder

.

Udarbejde, forhandle og indga strategiske aftaler og kontrakter

- Drive beeredygtig prissaetning og indtjening gennem taet samarbejde med Product
Management og Indkgb

- Nedbringe samhandelsomkostninger via gget system- og e-handel

« Udarbejde og vedligeholde Key Account Plans (KAP) samt arbejde struktureret i CRM

- Samarbejde teet med salg, marketing, produkt, indkgb og support

.

Analysere KPI'er og kundedata for kontinuerlig optimering
- Repraesentere Wirth ved kundemgder, messer og events
« Udvikle materiale og bidrage til vidensdeling og uddannelse af interne kollegaer
Hvem er du?
Vi forestiller os, at du er en kommercielt steerk og teknisk funderet KAM-profil, som trives i et

komplekst interessentlandskab og motiveres af at skabe reel kundeveaerdi.
Du har:

+ Minimum 10 ars erfaring med B2B-salg (evt. ogsa B2G)
« Solid erfaring med Key Account Management

» Dokumenteret erfaring med: Befeestelse pa haijt teknisk niveauSCM og

veerdikeedeforstaelseStrategisk indkab og/eller category management
- Erfaring med stgrre kontrakter og strategiske forhandlinger
- Baggrund fra relevant branche eller kundesegment
« Relevant teknisk uddannelse — gerne suppleret med cand.merc. eller tilsvarende
- Steerke analytiske evner og erfaring med business cases og konsekvensberegninger
« Rutine i IT-vaerktgjer (Excel, PowerPoint, Word, Outlook)

- Flydende dansk og engelsk — mundtligt og skriftligt

Dine personlige styrker:
- Proaktiv, selvstaendig og resultatorienteret
+ Relationsskabende og tillidsvaekkende — pa alle niveauer
- Struktureret og vedholdende, ogsa nar tempoet er hgijt
+ En steerk samarbejdspartner pa tveers af afdelinger

+ Motiveres af ansvar og synlig indflydelse pa forretningen
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Hvorfor skal du vaelge os?

Hos Wirth bliver du en del af en markedsledende, international koncern med staerke veaerdier, hgijt
fagligt niveau og tydelige ambitioner.

Vi tilbyder:

- En strategisk ngglerolle med stor selvsteendighed og ansvar
« Mulighed for at preege kundestrategi, sourcing og forretningsudvikling
» Teet samarbejde med kompetente kollegaer pa tvaers af organisationen
- Et professionelt miljg med fokus pé kvalitet, relationer og langsigtede partnerskaber
- Attraktive anseettelsesvilkar, der matcher stillingens ansvar og niveau
« Vi tilbyder fleksible rammer og en hverdag, hvor der er plads til bade fordybelse og handling,
og hvor din tekniske indsigt gar en reel forskel — hver eneste dag
Det job MA du bare sage

Send os din ansggning og forteel, hvordan du vil veere med til at styrke vores Metal & Maintenance
— bade fagligt og menneskeligt. Vi gleeder os til at hgre fra dig!

Hos Wiirth ser vi diversitet og mangfoldighed som en styrke, og vi arbejder aktivt for et
inkluderende arbejdsmiljo.

Derfor opfordrer vi alle interesserede kandidater til at soge — uanset alder, kon, baggrund,
handicap, religion, seksualitet eller etnisk tilharsforhold.”

Sammen skaber vi et arbejdsmiljo, hvor forskellighed vaerdseettes og styrker feellesskabet.
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