Saelger til byggebranchen Arhus/Odder - bliv direkter i
dit eget distrikt

Kender du byggebranchen? Trives du med frihed, ansvar og
muligheden for selv at pavirke dit resultat? Sa kan du veere den

naeste saelger hos Wurth.

Hos os far du ikke bare et salgsjob. Du far ansvaret for dit eget geografiske omrade, hvor
du driver forretningen, som var det din egen virksomhed. Du planleegger din hverdag,
udvikler dine kunder og skaber vaekst i distriktet. Vi kalder det frihed under ansvar. Du
kommer maske til at kalde det dit bedste job.

"Du far en unik mulighed for at drive dit eget omrade som din egen forretning. Jo mere du
investerer i kunderne og relationerne, desto sterre bliver dit udbytte. Samtidig star du
aldrig alene, fordi du har et steerkt hold i ryggen,” forteeller Rasmus Kok Pedersen,
seelger inden for byggeri.

Tag styringen over dit eget distrikt

Du overtager en eksisterende kundeportefalje bestaende af tamrere, entreprenarer og
andre professionelle handvaerkere i Arhus og ud til Lasby i vest og ned til Odder i syd.
Samtidig forventer vi, at du ser mulighederne for at udvikle nye kunder og skabe nye
samarbejder.

Som seelger hos Wiirth bliver du den lokale samarbejdspartner for virksomheder, der
lever af at holde hjulene i gang pa byggepladsen. Du hjeelper kunderne med alt fra
forbrugsvarer og veerktgij til lagerlgsninger og effektive indkgbsprocesser.

Du far stor frihed til selv at beslutte, hvordan du:

*planlzegger dine kundebesag og disponerer din arbejdsdag

sudvikler relationerne til eksisterende kunder

sidentificerer og abner nye kundemuligheder i dit omrade

sskaber veerdi gennem radgivning, produktl@sninger og lagerstyring

somseetter muligheder til vaekst og resultater

Kort sagt: Du far ansvaret for din egen forretning inden for rammerne af en staerk
international virksomhed.

Byggebranchen handler om relationer

Vores kunder veelger ikke kun Wirth pa grund af produkterne. De vaelger os pa grund af
menneskerne bag.

Derfor er din vigtigste opgave at opbygge steerke og langvarige relationer til de temrere,
entreprengrer og handveerksmestre, der hver dag skal levere pa byggepladsen.

Du bliver kundernes faste sparringspartner, som forstar deres hverdag, udfordringer og
behov. Nar kunden lykkes, lykkes du ogsa.

Selvsteendig hverdag med et staerkt bagland

Selvom du tilbringer sterstedelen af dagen ude hos kunderne, star du aldrig alene.

Du far opbakning fra lokale butikker, specialister, salgssupport og kolleger i hele
organisationen. Sammen arbejder vi for at skabe de bedste Igsninger for kunderne.

Vi tror pa, at de bedste resultater skabes gennem samarbejde, videndeling og en kultur,
hvor vi hjeelper hinanden med at lykkes.

"Jeg foler mig tryg ude hos kunderne, fordi jeg altid har et staerkt hold i ryggen. Det gor
det nemt at vaere eerlig og trovaerdig i dialogen med kunden, " forteeller en af vores
saelgere.



Attraktive rammer for din succes

Vi sgrger for de rette vaerktgjer til jobbet, herunder:

«firmabil pa gule eller hvide plader

«attraktiv Ienpakke med fast Ign, provision og bonus

«grundig onboarding og Igbende udvikling

*adgang til et steerkt udvalg af produkter og digitale lasninger
*mulighed for at udvikle dig bade fagligt og karrieremaessigt

Hvem er du?

Du behgver ikke ngdvendigvis at veere den mest erfarne seelger. Til gengeeld er det en
stor fordel, hvis du kender byggebranchen og motiveres af at skabe resultater gennem
gode relationer.

Vi forestiller os, at du:

«har erfaring fra byggebranchen som seelger, handvaerker, byggeleder eller lignende
«trives med kundekontakt og relationssalg

*er opsggende og motiveres af at skabe nye muligheder

«arbejder struktureret og tager ansvar for dine resultater

*motiveres af frihed, ansvar og muligheden for selv at pavirke din succes

Klar til at blive direktar i dit eget distrikt?

Hos Wiirth far du frineden til at drive dit omrade som din egen forretning, samtidig med at
du kan traeekke pa styrken fra en markedsledende samarbejdspartner.

Send din ansggning allerede i dag. Har du spargsmal til stillingen, er du velkommen til at
kontakte regionschefen.
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