Seaelger til Wiirths mange byggefirmaer og
temrermestre pa Midtsjeelland

Karende szelger — skab sunde kunderelationer i en
selvsteendig hverdag

Du ved bedst, hvordan du far det mest givende samarbejde med kunden — og det stoler
vi pa!

Samtidig far du et solidt bagland i ryggen, der bade fejrer dine succeser og star klar, nar
du har brug for hjeelp. Sa selvom du sidder alene pa forsaedet, bliver du en del af noget
starre.

"Du har fuldkommen frihed under ansvar, sa laenge du nér dine mal. Vi arbejder
selvfalgelig fokuseret, men vi har det ogsa supersjovt — og der er ingen greenser for din
udvikling her hos os,” siger Rasmus Kok Pedersen, saelger inden for byggeri.

Styr dit distrikt, som var det din egen butik

Dine kunder vil primaert besta af byggefirmaer og temrermestre og vil geografisk befinde
sig i et beelte fra Kage vestover til Sorg,

Kunderne kan have alt fra 1 enkelt ansat til en omsaetning pa 1 million, og det varierer
dermed ogsa en del, hvor meget tid du bruger pa hver af dine ca. 150 kunder i dit
distrikt.. Du kommer til at overtage en eksisterende kundegruppe, men vi forventer ogsa,
at du selv opstarter nye samarbejder.

Vi har fuldsteendig tillid til, at du selv styrer, hvordan du:

*planlzegger dine kundebesag og kerer ud hjemmefra

«afholder kundemgder hos dem eller i den naermeste af vores butikker, sa du kan
fremvise hele vores sortiment

*ved store kunder er ansvarlig for deres lagerlgsning og dermed for Igbende opfyldning af
vores varer hos dem.

Du er alene pa landevejen — men aldrig solorytter

Vores lokale butikker kan ikke klare sig uden dig, og du vil hurtigt fa det pa samme made
med dem. For det er kollegerne her, der ringer dig op, nar de fx opsnapper, at en af dine
kunder skal i gang med et starre projekt. Eller nar de har brug for din hjeelp til svar pa et
sporgsmal.

Hjeelpen er heller ikke laengere end et opkald veek, nar du har brug for sparring med en
specialist pa hovedkontoret eller assistance fra vores salgssupport. Og sa bliver du en
del af et salgsteam, der mgdes 2 gange om maneden.

"Jeg foler mig sikker ude hos kunden, fordi jeg har et kompetent og hjeelpsomt maskineri
bag mig. Det gar, at jeg tar vaere eerlig over for kunden omkring det, jeg ikke selv ved —
og det giver en keempe trovaerdighed,” fortseetter Hans Wester, saelger inden for metal.

Bilen star vi for, og lannen er attraktiv

Vi stiller en firmabil til radighed pa gule eller hvide plader, alt efter hvad du foretraekker.
Og sa har vi sammensat en lgnpakke, der giver dig en fornuftig kombination af grundign,
provision og bonusser.

Du kan skabe den gode kundedialog



Vi ved, at det menneske, man handler med, egentlig er vigtigere for kunden end prisen.
Det ved du ogsa. Derfor er du klar til at laegge den energi, det kreever i starten for at
skabe de gode relationer til kunderne.

Og sa teenker vi, at du:

+har salgserfaring eller viden fra byggebranchen — vi skal nok tanke dig op pa det faglige,
nar bare du har sans for samspillet med kunderne

*har det godt med at vaere ops@gende, ogsa hvis din salgserfaring kommer fra B2C

«trives i en performancekultur, hvor vi maler pa KPI'er og er abne omkring resultaterne

*har strukturen i orden, nar du holder styr pa dit distrikt og din arbejdsdag.

Klar til et godt fundament for din salgssucces?

Sa send os din ansggning — og hellere i dag end i morgen. Hvis du har spgrgsmal til
jobbet, er du velkommen til at kontakte Regionschef Jon

Ovi pa telefon 27756234.

Hos Wiirth ser vi diversitet og mangfoldighed som en styrke, og vi arbejder aktivt for et
inkluderende arbejdsmiljo.

Derfor opfordrer vi alle interesserede kandidater til at soge — uanset alder, kon,
baggrund, handicap, religion, seksualitet eller etnisk tilharsforhold.”

Sammen skaber vi et arbejdsmiljo, hvor forskellighed veerdsaettes og styrker
feellesskabet.
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