Arhus og omegn: Karende saelger til store bilforhandler-
og veerkstedskaeder

| denne rolle bliver du ansvarlig for stgrre kunder inden

for auto- og transportsegmentet.

Du overtager eksisterende kunderelationer, men far samtidig
ansvar for at identificere og udvikle nye samarbejder med
bilforhandlergrupper, veerkstedskaeder og starre

lastvognsveerksteder.

Dine opgaver bliver blandt andet at:

«udvikle og styrke relationer til beslutningstagere hos stgrre kundegrupper
sidentificere nye forretningsmuligheder pa tveers af kundernes lokationer

ssikre implementering af aftaler, sortimenter og lgsninger pa tveers af keaeder og
veerksteder

*koordinere lager- og logistiklgsninger hos naglekunder

*samarbejde taet med butikker, specialister og salgssupport for at skabe starst mulig
veerdi for kunden

«drive veekst gennem bade mersalg, krydssalg og nye samarbejdsaftaler

Du far stor frihed til at planleegge dine kundebesgg og din arbejdsdag, og vi stoler pa, at
du skaber resultater pa den made, der fungerer bedst for dig og dine kunder.

Du er kundernes betroede samarbejdspartner

Nar kunderne veaelger Wirth, handler det ikke kun om produkter. Det handler om tillid,
radgivning og evnen til at forsta deres forretning.

Derfor lykkes du bedst i rollen, hvis du kan kombinere relationsskabende salg med en
kommerciel tilgang, hvor du ser muligheder og omsaetter dem til konkrete lgsninger.

Alene hos kunden — steerk i feellesskabet

Selvom du bruger meget af din tid pa landevejen og ude hos kunderne, star du aldrig
alene.

Du bliver en del af et staerkt salgsteam, som mades regelmaessigt og deler erfaringer,
idéer og succeser. Samtidig samarbejder du teet med vores butikker, specialister og
salgssupport, som hjaelper med alt fra produktradgivning til implementering af starre
kundeaftaler.

"Jeg foler mig sikker ude hos kunden, fordi jeg altid har adgang til specialister og
kolleger, der hjzelper med at finde den bedste lasning. Det giver bade tryghed og
trovaerdighed, " forteeller Rasmus Kok Pedersen, som er kgrende seelger indenfor
byggeriet.

Vi investerer i din succes

Vi tilbyder:

«firmabil pa gule eller hvide plader

«attraktiv Ignpakke med grundign, provision og bonus
sstor frihed under ansvar

«grundig opleering og faglig udvikling

sstaerkt kollegialt faellesskab og gode karrieremuligheder

Du har erfaring med salg til professionelle kunder



Du behaver ikke kende hele vores sortiment pa forhand. Det vigtigste er, at du forstar
veerdien af staerke kunderelationer og kan navigere i salget til starre virksomheder.

Vi forestiller os, at du:

*har erfaring med B2B-salg, ops@gende salg eller kundeudvikling

egerne har erfaring fra auto-, transport-, veerksteds- eller aftermarketbranchen

«er vant til dialog med beslutningstagere og indkgbsansvarlige

«arbejder struktureret og felger dine aktiviteter taet

strives i en performancekultur med klare mal og KPI'er

*bor i eller omkring Aarhus

Klar til at udvikle nogle af branchens starste kunder?
Sa send os din ansggning allerede i dag. Har du spargsmal til stillingen, er du
velkommen til at kontakte regionschefen.
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